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Objetivo general

Capacitar a los participantes para
gestionar eficazmente el proceso de
importacion, desde la seleccion de
proveedores hasta el cumplimiento de
regulaciones aduanerasy fiscales.




Objetivos especificos

Identificar los paises

. Comprender las
claves para importar

Normativas —_—
Aduaneras.

Optimizar la Gestion
Logistica.

productos con éxito a
Costa Rica.  nacionales.

Mejorar la logistica Calculary gestionar

de importacion para Asegurar el impuestos y tarifas, y
reducir costosy Cumplimiento Fiscal. aprovechar
tiempos. exenciones fiscales



|. Introduccion a las
Importaciones
Internacionales




Conceptos basicosy
terminologias




Las empresas hacen que exista el comercio
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Empresa Operador logistico
exportadora internacional

CADENA

LOGISTICA s

Plataforma logistica intermodal
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Operador logistico Empresa
internacional importadora




Transportista Internacional

Se encarga de las operacionesy los tramites aduaneros
relacionados con la presentacion la unidad de transporte
(UT) y sus cargas, ante el Servicio Nacional de Aduanas.

Gestiona en la aduana de ingreso, el arribo, el transito, la
permanencia o salida de las mercancias.



Freight Forwarder

Es unintermediario que organiza
y gestiona el transporte de
mercancias por cuenta de un
cliente, coordinando la logistica
entre varios medios de
transporte y manejando
aspectos como el embalaje,
documentacion aduaneray
seguros.




Consolidador de
carga internacional

Un Consolidador de Carga
Internacional es una empresa
que agrupa multiples envios
pequenos de diferentes clientes
en un solo contenedor o carga
mas grande, para optimizar el
transporte internacionaly
reducir costos.
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Estacionamiento
Transitorio

(Predio)

El estacionamiento
transitorio" es un lugar
donde la naviera podra
estacionar, unidades de
transporte, conteniendo
mercancias extranjeras -
sistema multimodal por
via maritima-, bajo
precinto aduanero, en
espera de ser trasladadas
de la aduana de ingreso a
la aduana de destino.




Puesto de Aduana

Los Chiles
Aduana =
Penas Blar

Aduana
Santamaria

i\'du‘asna SeI’VICIO
’ Nacional de
' Puesto de Aduana Aduanas

Sixaola

Aduana
Anexion

Puesto de Aduana Tobias Bolafios

Aduana
Central

Aduana

Aduana Paso Canoas

Caldera
Puesto de Aduana Golfito




Agente aduanero

-

* Es el profesional autorizado
por para actuar como
representante legal de su cliente,
en la presentacion habitual de
servicios a terceros, en los
tramites, los regimenesy las
operaciones aduaneras.
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Almacén Fiscal

Un almacén fiscal es una bodega
autorizada para el
almacenamiento de las
mercancias que entran o salen
de territorio nacional mientras el
agente aduanal establece su
régimen definitivo. También, y
esto es lo que los caracteriza,
pueden resguardar mercancia
bajo el régimen de depdsito
fiscal por hasta un ano.




e Conocimiento de embarque
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* Es un documento legal emitido por un
transportista que certifica la recepcion de
mercancias para su transporte, especificando
detalles del envio, como el tipo de carga,
destino y condiciones de transporte. Sirve
como contrato de transporte y titulo de
propiedad sobre la mercancia.
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AND NUMBERSJ OF PACKAGES I
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308

SHIPPER LOAD, COUNT & SEAL
1X20 ST FCL

STC: 308 PIECES TECTONA GRANDIS
MADERA TECA

EXPRESS
RELEASE

SHIPPED ON BOARD :
TOTAL OF BULKS 308 PIECES
GROSS WEIGHT : 26000 KG

—
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DATE OF ISSUE 02/02/2019
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PREPAID COLLECT
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Received by the carders for shipment by ccean, vessel,
between port of ioading and the port of discharge , and
from paice of acceptance to place of final delivery as indicate

above; the goods as specified above in apparent good order
and condicion unless otherwise stated, The gooeds to be

delivery, whichever applies, subject to the terms container




Guia aérea

* Laguia aérea (AWB) es un documento de
transporte emitido por una aerolinea o su
agente, que confirma la recepcién de
mercancias para su envio por via aérea.

- | | i Detalla la informacion del remitente,

NSRS 1L T ===" destinatario, naturaleza de la carga, y las

" condiciones del transporte. No es negociable

- | r, y sirve como recibo, contrato de transporte y

ot T Pl Sl il 1 e prueba de envio.
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53 2 . Carta de porte
il
[ols = * La cartade porte es un documento de
:; ;’—' transporte que acredita la recepcion de
) mercancias por parte de un transportista
=T terrestre, detallando la ruta, tipo de carga,
|2 remitente, destinatario y condiciones del
,,,,,,,,,,,,,, o transporte. Sirve como contrato entre el
""""""""""" e [ remitente y el transportista, y puede utilizarse
i Ri? il i como comprobante para fines legales o
bl . i aduaneros.
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Pallets o Tarimas.
Cajas sueltas.
Sacos.

Crates.

Embalajes
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Top 10 de productos importados en el afo Top 10 de productos exportados en el aio

Descripcién Descripcion
F s

Automoéviles para el turismo o para el transporte de personas, incluidos los del tipo Otros dispositivos de uso médico

familiar : . . i L
Otras agujas y catéteres, canulas e instrumentos similares

Diesel e - .
Protesis de uso médico

Laminas y placas de plastico
yp P Banano

Maiz amarillo -

Pifia
Medi t i . :
saicamentos Los demas jarabes y concentrados para la preparacion de bebidas

Otros aceites de petroleo gaseadas

Otros dispositivos de uso medico Equipos de infusién y transfusion de sueros

Téléfonos inteligentes Aparatos de electrodiagnostico

Textiles y confeccian Café oro

=T T T e e e T Y R R s

Fuente: PROCOMER (2024)




Lista de paises claves

e China: Bienes manufacturados y electrénicos.

» Estados Unidos: Maquinaria, equipos, productos quimicos y alimentos.
* México: Vehiculos, productos agricolas y maquinaria.

¢ Japon: Automaviles y componentes electrénicos.

* Alemania: Maquinaria y productos quimicos.
* Brasil: Productos agricolas y alimentos procesados.

» Colombia: Productos farmacéuticos y plasticos.
» Corea del Sur: Electrénica, maquinaria y vehiculos.






Alibaba

Es una de las plataformas mas
grandes del mundo para comercio
B2B. Puedes encontrar una amplia

variedad de productosy
proveedores en China en
practicamente cualquier sector.

Esta enfocado en compradores
mayoristas y empresas. Es ideal
para quienes buscan comprar
productos en grandes volumenes,
lo que lo convierte en un sitio
orientado al B2B (negocio a
negocio).

Los precios son mas flexibles y
negociables, especialmente si
compras en grandes cantidades.
Los compradores pueden ponerse
en contacto directamente con los
proveedoresy negociar precios,

plazos de entrega y otros términos.

Los vendedores suelen requerir
pedidos minimos altos (MOQ, por
sus siglas en inglés), ya que esta
disenado para ventas al por mayor.
Las empresas pueden hacer
grandes pedidos directamente de
los fabricantes.

Los tiempos de envio pueden ser
mas largos, ya que los pedidos
grandes a menudo requieren
produccion previay envios mas
complejos, que suelen hacerse en
contenedores por via maritima, lo
que puede tomar mas tiempo.

Permite a los compradores
contactar directamente a los
proveedores, quienes pueden ser
fabricantes o distribuidores, para
negociar acuerdos personalizados
y ajustar pedidos segun
necesidades especificas.
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NEGOCIACION

1) REQUERIR COTIZACION:

Hola como estas

Buen Dia:
Soy (................) duefio de la empresa (................ ) de Peru.
Estoy en busca de un buen proveedor que me pueda vender (.................. )

Estuve viendo su pagina web y me interesan este modelo:
MODELO: HJ 4655 / 30 unidades
MODELO: Pl 1155/ 40 unidades

Por el momento deseo esta orden pequefa para evaluar su calidad y precio, si Ios resultados son
buenos nuestra segunda compra sera en mayor cantidad.

~ 2) PEDIR DESCUENTO:

- Amig@, porelmomento necesito esta pequefia orden, pero el precio que me estas dando es muy | ' -
~ caro, por favor, neoesltoque me bajes el precio para poder cerrar el trato. e = ¢ f - p o

oy - Y ey ' . ” : e W o '
AT R DN Y P s S RN R T e T N e
N S e "IN -y PN 0% D . -~ o \_ e s _:.»A.\\(M

‘.-—.



3) SOLICITUD DE COTIZACION DE FLETE:

Por favor necesito que me cotice el flete por COURIER, les dejo mis datos:

O Empresa: O  Nombre:

©= Ruc O DN

O Pais: O Pais:

O Distrito: O  Distrito:

O Direccion: O Direccion:

O  Cédigo postal: O Cédigo postal:
O Celular: O Celular:

Por el momento deseo traer este pequeno pedido para pddet evaluar la calidad de sus productoé,
si gl precio es bueno nuestra empresa comprara grandes cantidades .




Le envio mis datos para que cotice el flete:
Nombre: Castillo Villegas Pérez

DNI: 48581451

Pais: Peru

Distrito: Lince

Direccion: Jr. Soledad 427

Cédigo postal: 15046

Celular: +51 999 888 777

Correo: szgfdghkj

COO0OO0O00O00O0

Su proveedor le realizo la
cotizacion hasta la direccion
indicada y el flete le costara $150
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NEGOCIACION &

1) REQUERIR COTIZACION:

-

g~ MIguelVil[egas 2 2 i e e

Hola como estas

Buen Dia:

Soy (su nombre), duefio de la empresa (........... ) de Peru

Estamos en busca de un proveedor que nos puedan vender (...............). He
revisado su sitio web y me interesan estos modelos:

-Modelo 1: 1000 unidades.
-Modelo 2: 100 unidades.
-Modelo 3: 300 unidades.

Por favor envia cotizacion en Valor FOB, tiempo de producclén y formas de pagos.

Muchas graclas por su tiempo. : ; p ! oy




FORNMAT©PE NEGOCIACION

2) PEDIR DESCUENTO:

Estimado, necesito que me haga una rebaja de sus precios, para poder competir con la competencia de mi pais,
si usted me da un rebajamisegunda compra sera mas grande y podremos hacer grandes negocios juntos.

3) PEDIR INFORMACION DE LA CARGA:

Perfecto, ahora necesito los siguientes datos para poder cotizar con mi agente:

- Peso Totalde la mercancia

- Cantidad de bultos

- Dimensiones de Bultos (Largo x Ancho x Alto)
- Puerto

PROBUSINESS
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Entregar en:
== CR

&£ 2 Alibaba.com

= Todas las categorias

( Productos w

Selecciones destacadas

¢Qué estas buscando? @ Espafiol-UsD

> CIED)

Central de compradores

Trade Assurance Centro de ayuda

! Alibaba.com te protege desde el pago hasta la entrega con Garantia comercial.

Chinese Online Markets
(6096 products available)

CATEGORIES

Bolsos de mano

Bolsas de pecho para hombre
Bolsos de hombre

Bolsos tote para mujer

Mini bolsos para mujer
Supplier Type
Trade Assurance

Verified Supplier

La orden minima CHINA LOGISTICS

DRIVE THE WORLD WITH |

Verano nuevo estilo de lujo para mujer
bolsos de hombro de cuero genuino...

USD 41,00-USD 51,00/ picza

30 piezas La orden minima

less than OK

Shenzhen, guangzhou, China, envio
FBA, agente de Dropshipping a EE. UU...

usbD 2,00-USD 5,00: kilogramo

1 kilogramo La orden minima

Bandoleras personalizadas para mujer,
bolsos de hombro de piel auténtica,...

USD 28,00-USD 39,00/ picza

30 piezas La orden minima

Supplier Country/Region

A

Q

search

== Austria
o Bl CN Guangzhou Jiaye Leather Co.... Bl CN Shenzhen L.h.s International... Bl CN Guangzhou Jiaye Leather Co....
I+l Canada 7YRS Verified 8YRS 7YRS Werified
B China
1 1 Francia

Contactar proveedor K '] Contactar proveedor K '] Contactar proveedor K '}

M - HAana Kanne ar9

Obtener la aplicacion

O ] .
2 Iniciar sesién

Convertirse en prov

CHINA LOGISTICS

DRIVE THE WORLD WITH PA

Envio de flete aéreo de China al Reino
Unido/GB, servicio puerta a puerta del...

UsD 3,00-USD 6

(
: @ Request for Quot:
1 kilogramo La orden niees

Bl CN Shenzhen L.h.s International...
8YRS

Servicio de
mensajeria



Aliexpress

Esta dirigido principalmente a
consumidores individuales. Es
una plataforma de ventas al por
menor donde los clientes
pueden comprar productos en
pequenas cantidades, incluso
solo una unidad.

Los precios son fijos y
generalmente estan
establecidos por los vendedores
para ventas minoristas. Aunque
puedes encontrar ofertas, el
margen de negociacion es bajo.

Los compradores no tienen
contacto directo con los
fabricantes o proveedores.
Compras directamente de
vendedores que ya tienen los
productos listos para enviar

Los productos se venden
generalmente en pequenas
cantidades. Cualquiera puede
comprar, y no es necesario
hacer un pedido minimo alto. Es
ideal para compras personales o
pequefias compras
comerciales.

Debido a que es paraventas
minoristas, los tiempos de envio
pueden ser mas rapidos, y hay
opciones de envio para
consumidores individuales. Sin
embargo, el envio internacional
desde China puede tardar varias
semanas, dependiendo del
meétodo de envio elegido

lix=Xpress



AliExpress e v

= Todas las categorias

ES/ iBienvenido

Descarga la
= CRC O Identificate /
—_ Q

Registrate Vv

Plaza Nuevo AliExpress Business Hogary jardin Cabello y pelucas

SuperOfertas

50% de descuento por tiempo limitado

N
Encendedor de Metal
eléctrico a prueba de...

L§-39% |
CRC103.51

Funda protectora
transparente para...

L §-54%
CRC3,431.93

Grandes marcas, grandes
ahorros

> Comprar en lote o

Articulos al por mayor de mejor valor para ti

Clacive moda vestido
blanco ajustado cefiid...

CRC14,560.03

Pantalla flexible LED
para automovil, panel...

CRC6,496.93

Bolso de hombro de
goma suave para muje...

CRC4,618.72

Billeteras de negocios
para hombre, Tarjetero...

CRC3,313.25




Made-in-China.com

Connecting Buyers with Chinese Suppliers

/

* Esun portal B2B que conecta compradores
internacionales con proveedores chinos.
Ofrecen un amplio rango de productosy la
posibilidad de buscar por categorias
especificas.



7/

‘Made-in-China

Connecting Buyers with Chinese Suppliers

‘= Todas las Categorias v

:= Categorias

Producto Eléctrico y Electronico
Magquinaria de Procesamiento
Equipo y Componentes Industriales
Agricultura y Alimento
Instrumentos y Medidores
Herramientas y Ferreteria

Salud y Medicina

Industria Ligera y Uso Diario
Electrénicas de Consumo

Piezas y Accesorios de Auto y de Moto
Construccion y Decoracion
Articulos de Deporte y Recreacion
Productos Quimicos

Ropa y Accesorios

Producto Textil

Ver Mas Categorias >

< Productos v

Perspectivas

Comerciales

Manténgase a la Vanguardia con
el Pulso del Mercado, Descubra
Tendencias Industriales.

Ver Mas

Productos Destacados
Seleccionados y
Premium

Proveedor Verificado y
Productos de Calidad

Comprador v

Q

Publicar mi RFQ

A

Ayuda v Apps v

Tal vez también le gusta

Bariera Al Aire Libre
5.000+ Productos

Bomba De Embolo
19.000+ Productos

Mesa De Café
33.000+ Productos

Iniciar Sesion / Unirse

Espafiol v

Ayt

Sistema De Osmosis |...

52.000+ Productos

Sofa De Sala De Estar
66.000+ Productos

L

Scooter Para Discapa...

¢ 16.000+ Productos

L Charlar



Es otra plataforma B2B que se especializa
en proveedores asiaticos, incluidos
muchos de China. Se centra en productos
electrénicos, moday mas.




Trade Shows v Services v English v B [J Getthe App .(JSourcing Club) <D Favorites Y Cart () Messages Sell on Globalsources ¥ A Sign in | Register

globalzsources  (rroses @ Feasto (§) order

>‘ . -
» °LIVE Autumn 2024 Global Sources Hong Kong Shows | Virtual
STREAMING View More
World-class Al, innovation and lifestyle sourcing
:= Categories Most Popular See All
Auto Vehicle & Accessories > — 310 Roblox 800
oty & Perconal ¢ : Global Sources Hong Kong Shows iemal  RODux Global 800..
e
eauty & Personal Care Sports & Outdoor M4 uss7.00-9.0.
Consumer Electronics > 800 Robux 1 Piece (M0Q)
27-30 October, 2024
Electronic Components >
P Source the future with tech-driven and 1810mAh or
Fashion Accessories & Footwear > eco-friendly products 2250mAh Battery ..
Fashion Apparel & Fabrics > US$ 2.45 /Ppiece
- 2 Pieces (MOQ)
Food & Beverages >
Furniture & Home Decor > ‘ Brand New Video
'@ Games Original...
Gifts, Festival & Hobbies >
USS 250.00 ¢
Hardware > » . 10 Boxes (M0Q)
Health Care > ¥ a Eéj\\ .
j ¥ =l=S 2 Sexy Lingerie
Home Appliances > ; —— Woman Underwe...
Household & Pets > US$1.70-1.9..
Electronics Lifestyle x Fashion Hardware x Machinery Online Show 50 Pieces (MOQ)
Industrial Supplies >




> \\\\;\.S‘,
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THOMAS

For Industry.

Es una plataforma lider en la busqueda de proveedores industriales en Estados
Unidos.

Es especialmente util para encontrar fabricantes y proveedores en sectores como
maquinaria, componentes electrdonicos, productos quimicos y mas. ThomasNet
se considera confiable porque ofrece informacion detallada sobre las empresas,
incluyendo certificaciones y capacidades de produccion.



- 2 o
For Buyers -~ For Suppliers - Industry Insights About ©  Claim Your Company Saved Suppliers Login

Il THOMAS Forlindustry.

Search and Buy with The Industrial Buying Engine™

Suppliers

New to Thomas? Join Free for Full Access =

3 Ways to Find Suppliers and Get Quotes







SECCION AMARILLA

* Esuno de los directorios de empresas mas grandes en México. Aqui puedes buscar
proveedores por sector o region, lo que te ayudara a localizar empresas mexicanas que
puedan cumplir con tus necesidades.



SECCION AMARILLA" I NEGOCIO

.. <

A ‘%

=

AN

Seccion Amarilla

¢, Qué buscas? ¢,Dénde lo buscas? BUSCAR






* TradeKey es un mercado B2B global
que incluye proveedores japoneses.
Ofrece una plataforma para la
compray venta de productos
industriales y comerciales.

TRADEKEY

Your Key To Global Trade



A TRADEKEY Made in Japan

Your Key To Global Trade

Join Today and & | " Register Now

Grow your revenue, market sharg = w Display F’rf)ducts For Free
and profit with TradeKey.cc).‘tgt_-zasg-;vr,f== '—" S [ Plaiching Buyers

® 2nd Largest B2B Marketplace in World % — = " — N arted
® Over 6 Million Registered Members Woldwide ' . : K )
® Over 1.5 Billion Global Hits Since 2006

Search Products: ‘ i Japan v
Hame = Cniintrv QRaarch = lanan =
!‘ You
Top Categories FEATURED PRODUCTS fREin] - I
Automobiles r' P Glass Beads SUCCESS STORIES

Glass Beads Our
glass beads is ver...

We started off as a
Ar
‘»J' q Get Latest Price e premium mgmber.
Today we are getting

Beauty & Personal Care
Industrial Machinery

Health & Medicines inqui...
Food & Beverage m
Agriculture j = OPS - Film - —

|- Printed Yoshiaki Yamad

Minerals & Metallurgy OPS - film/sheet -

Printed (Label fo... £ GoldKey |Member

Apparel & Clothing

Construction & Real Estat.. Get Latest Price Product: Today we are getting

. inquiries from almost ever..
TralWSpoﬂatlon - . Auto Spare Parts Member Since: 2014-02-19
Chemicals E§ Auto Spare Parts

—JL‘ ﬂﬂﬂﬂﬂﬂ 5~ | +4






* WLW es una plataforma
lider en Alemania para

WER conectar empresas B2B
con proveedores de todo

tipo de industrias. Ofrece

una amplia base de datos

de fabricantesy
WAS proveedores alemanes.




wlwe @ L

wer liefert was Getquotes  Listmycompany  Signin

bl [/ _ |
.

650,000 companies and their products

Q

Create one request and get multiple quotes

@) Get quotes
from verified suppliers. 100% free. Q &

Product recommendations  users alsosearch ® >

’ Av‘l‘ﬁ;l v

Examination Couch First & First Lojer 4040X Mobile Examination Organic Shelled Hemp Seeds,
Plus Couch High Oleic Sunflower Oil ISKOmed Treatment Tables 750G




europages

* Europages es una plataforma B2B europea que facilita la busqueda de
proveedores en Alemaniay otros paises europeos. Esta disenada para
conectar compradores con fabricantes y distribuidores.




europages o &

Kategorien Angebotsanfragen  Firmaeintra

2,2 Millionen Unternehmen und ihre Produkte

Anfrage erstellen und zeitnah
relevante Anbieter erhalten. 100% @ Angebote einholen

kostenfrei

Produktempfehlungen Benutzer suchen auch

Vermiculite fir den Baubereich - Niedervolttechnik im Damen Geldborse - Damen Quellon HD Bentonit Pelle
Vermiculite fir Brandschutz.... FLIR Gaskamera kaufen Nassbereich Portemonnaie nach DIN 4904 fr den...







2 B2Braail

 B2Brazil es la principal plataforma B2B de Brasil, que conecta a compradores
internacionales con proveedores brasilenos en una amplia gama de sectores.
Ofrece servicios de comercioy promocion de negocios.



Upgrade now and enjoy all the benefits of ¢ Premium & Premium Plus

Ev Signiln | Join

:%: BZB[’QZ“ ¥ @ v Tell us what you're looking for...

Categories v Plans / Services v B2B TradeCenter v B2B Academy v B2B Freight v Top Sectors Leadscentra

B2Brazil is the largest foreign trade
platform in the Americas.

We make it easy for importers and exporters
from around the world to connect online

GET STARTED FOR FREE!
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1




; ntldad gubernamental que promueve las exportac ones _
ia. Su sitio web ofrece un directorio de exportadores y facilita la conexion entrg
compradores internacionales y proveedores colombianos. 4

.....

EXPORTACION



COLOMBIA o . s A
I, PROCOLOMBIA ‘ s ik kiLLEzA Inicio Nosotros  Transparencia Salade prensa Recursos v Contacto

>

~

- —

- -

3
b4

INVIERTA EN

Bienvenido a ProColombia. ; Como podemos ayudarlo(a) °

TaN’

ﬁ ESTA ES * NEGOCIE CON

COLOMBIA COLOMBIA COLOMBIA CULUMBIA -
> > > > 4







* TradeKorea es una plataforma de
comercio internacional administrada
por la KITA (Korea International Trade
Association). Ofrece un amplio
directorio de proveedoresy
productos surcoreanos para facilitar
negocios B2B.

//// tradeKorea



@, KoreanSeller 2 SUPPORT $ Aboutus ﬁBMembership &+ JoinFree 3] Signin

E3 00000

//// tradeKorea K

= Categories TRADE SERVICES ¥ TRADE SHOWs

Weekly Best Product

Monthly®

Newsletter

[SONREVE] One-Shot Tone up... B:ig F R A N @3

(02 4

\i Saengong _Deh...

||
’ Montfra_Kids's F...

c. IR illuminator for |...

2024 October

Global B2B
Ecommerce Platform

'\

120K+
Suppliers @J




lll. Identificaciony
seleccion de
proveedores




Primer paso: comprender el mercado y definir tus necesidades

Analisis de mercado: investiga las tendencias de tu industriay las
regulaciones comerciales relevantes en los paises de los que adquiriras
productoy en el que piensas comercializar, es decir, Costa Rica.

Definicion de necesidades: ten claridad sobre las caracteristicas de los

productos que necesitas, sus estandares de calidad y los términos bajo
los cuales estas dispuesto a operar.




Realiza una investigacion exhaustiva:
utiliza plataformas de comercio

electréonico B2B, asiste a ferias
comercialesy busca referencias de
otros clientes.

Segundo paso: identifica y
evalua proveedores

Evalua tus posibilidades: realiza una
evaluacion de la lista de posibles
proveedores teniendo en cuenta

aspectos como calidad del producto,

fiabilidad de la entrega, término de

negociacion (Incoterms) y su valor,

términos de pagoy sus canales de
comunicacion.




Tercer paso: establece relaciones a largo plazo

Mantener una comunicacion constante: dialoga siempre con tu
proveedor para resolver dudasy posibles problemas de manera
rapida.

Negociacion de términos: busca acuerdos que beneficien a ambas
partes y promuevan colaboracioén a largo plazo.

Sé puntual con los pagos: una vez establecidos los téerminos de
pago, cumplelos sin retrasos. Esto es fundamental para fortalecer la
confianzay colaboracion entre ambas partes.




oo .. |
Cuarto paso: realiza una evaluacion y gestion de riesgos

Identifica los principales
riesgos: realiza una matriz de riesgos
por proveedor. Ten en cuenta riesgos

politicos, econdmicos y ambientales
que puedan afectar tu cadena de
suministro.

Elabora un plan de
contingencia: establece estrategias
para enfrentar interrupciones
inesperadas como cambios en
politicas comerciales o retrasos en
los tiempos de entrega.

Diversifica proveedores: evita
depender de un solo proveedor o una

sola region para reducir el impacto de

posibles obstaculos.




¢ Como encontrar proveedores internacionales?

<>

1. Online, a través de la web puedes encontrar y contactar innumerables
opciones para hallar proveedores.

2. Ferias Internacionales, esta es una muy buena opcion, en estas ferias
los fabricantes muestran sus productos y aprovechan para establecer
contactos con clientes potenciales a través de ofertas y promociones.

3. Agencias de compras, estas empresas resultan de gran ayuda al
momento de conocer a proveedores.



Recomendaciones

7

+H<
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Consigue al menos tres alternativas.

Compara precios, tiempos de producciony
entrega.

Investiga sobre los métodos de pago, los costos
de transporte y otros gastos asociados a la
transaccion.

Establece las condiciones de compray venta
internacional (Incoterms).

Comparay elige el que te ofrezca condiciones
mas ventajosas.



Recomendaciones

uen v/ 15

PEDIR EL NUMERO DE FOTOS DEL ELEGIR EL MEDIO DE ALGUNA EMPRESA QUE
LICENCIA DE NEGOCIO ESTABLECIMIENTO PAGO INTERNACIONAL REALICE AUDITORIA
(TAXID) MAS ADECUADO FISICA VENDRIA BIEN.




Muestras

* En este punto no podemos dejar
de lado el envio de muestras,
estas son necesarias y te
permitiran estudiar la
posibilidad real de obtener los
permisos y certificaciones para
la importacion.

S G B8 5
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Verificacion
de

proveedores

Datos del pais

Hoja de vida

Caracteristicas de
negociacion

Producto



Datos del
pais
« Moneda de negociacion.

« Calidad del pais: PIB, riesgo,
IPC.

* Idiomay cultura.

« Normativa aduaneray
cambiaria.

« Entes de control.

« (Camaras de Comercio



Hoja de vida

« Trayectoria en el
mercado.

e Certificaciones o
vy e | acreditaciones.

S.\g“()\\)“-' - Clientes y sus opiniones.

. 0 - Seriedad en las ofertas.




Caracteristicas de negociacion

0 060

PLAZOS QUE MANEJA. INCOTERMS Y CONTRATO PUERTOS DE SALIDA. AGENCIAS DE ADUANA. OPERADORES
DE COMPRAVENTA. LOGISTICOS.



Producto

- Calidady precio.
« Cantidad en inventario.
* Ficha técnica.

e Certificaciones o
acreditaciones.

* Requerimientos
especiales.




V. Gestion
Logisticay de
= Transporte




Incoterms @ 475 S
2020 Hesmeems S /4

D R R e S @R

Tramites Carga a Tramites
oexport. bordo import,

LUGAR DE ORIGEN ” LUGAR DE DESTINO

MULTIMODAL | Reglas para cualquier modo o modos de transporte

Descarga

Hete Doscarga oh destinG

Embalaje Caga Transporte Transporte

C I
EXW ; sommm
FCA < I T D
(B -=———— ]
CPT C I T N N S —
R N ——
cip S e e e e E—
b — —
s e, B S
DAP LI IR HErs BRI el e LTI -
R I D D D NN SR — jus—
DPU L ST (S BT S S (E— E— e
Al —— = —— i e —— i ———] = =
DDP - — -]
R N D D D DS D S ——
MARITIMO | Reglas para transporte maritimo y vias navegables interiores
FAS C I I D E——
e e s ===
FOB L — [ ey [S——
¢ ) (E— D] (SE—
CFR L I O T T
[ ——— i ————]
CIF s e P e R ]
R N DN N D ——
S —
I venO:EDOR COMPRADOR  C=COSTO  R=RIESCO  $=SEGURO

FCA: Incluye un mecanismo opcional en el que el comprador debe indicar al porteador

que emita un conocimiento de embarque con la mencion “a bordo” para el vendedor

Sequro: CIP = ICC "A" / CIF = ICC “C" (Niveles de cobertura negociables por las partes) Ntmm
Fuente: Incoterms® 2020 / ICC Spain / Bolloré Logistics INTERNACIONALES



Incoterms

Tipg de Inegterms & Qbligacignes 2020

GRUPO INCOTERM TRANSPORTE | RIESGO

EXW: E Works Comprador Comprador
(Sallda) En fabrica (...lugar convenido)

FCA: Free Carrier

Libre Transportista (...lugar convenido) Comprador Comprador
F FAS: Free Alongside Ship
Transporte : :
Principal Libre al costado del buque(...puerto de carga convenido)

No Pagado FOB: Free On Board
Libre a bordo (...puerto de carga convenid



oo

Tipg de Incoterms & Obligaciones 2020

GRUPO INCOTERM TRANSPORTE | RIESGO

CFR: Cost and Freight
Costo y flete (...puerto de destino convenido)

C CIF: Cost, Insurance and Freight

Tr:dns_porte Costo, seguro y flete (...puerto de destino convenido)

Principal . . Vendedor Comprador
Pagado CPT: Carriage Paid To

Transporte pagado hasta (...lugar de destino convenido)

CIP: Carriage and Insurance Paid To
Transporte y seguro pagados hasta (...lugar de destino
convenidos)



Incoterms

Tipg de Incaterms & Qbligaciones 2020

GRUPO | INCOTERM TRANSPORTE | RIESGO

DPU Delivered at Terminal
Entregada en Terminal (...lugar de destino convenido) Vendedor Vendedor

D Llegada

DAP Delivered at Place
Entregada en Lugar (...lugar de destino convenido)

DDP: Delivered Duty Paid
Entregada derechos pagados (...lugar de destino convenido)



EERE
con [0 120 10 I I

- Embalaje y verificacidn vV W

- Carga transporte interior C ViC \ L A \'J A \' V' \ \

- Transporte interior origen C A A A A A A A A \'
- Tramites de exportacion C v v v v v v v v v v
- THC en terminal origen C \' \ \ V' \') C \') \' \')

- Flete maritimo C C v vV vV A v C C v W

- Seguro de transporte (C) (C) (C) v (V) (V) (V) (C) (C) (C) \'

- THC en terminal destino C C - C W W W C C C C
- Tramites de importacion C C C C c c A c C C C

- Transporte interior destino C C VIC WVIC W A A C C C C

- Descarga lugar de destino C C C C C vV C C C C C

( } Contrato de segurode transporte opcional

INCOTERMS 2020 - DISTRIBUCION DE COSTOS Y RIESGOS

Mayor informacion en www.diariodelexportador.com




Practica

« Una empresa es proveedora de tuberia, pero su cliente dentro del
contrato de compra/venta, le indico que le incluya el costo del
producto, el transporte internacional, y el pago de impuestos al
cliente en destino. Segun esto ;Cual INCOTERMS le aplica?

* Respuesta

12020
Incoterms




Practica

* Un le pide a uno de sus proveedores de electronicos que le envie
la mercancia via aérea. El vendedor no quiere asumir demasiada
responsabilidad respecto de las mercancias. Asi que ambos
convienen, que el vendedor deje la mercancia en la aerolineay el

proveedor hacer tramite de exportacion en el pais de salida. ;Qué
INCOTERMS aplica?.

* Respuesta

12020
Iincoterms




Consolidacion de envios

/\

Tamano de Precio de
Carga Transporte




Golfo de
México

A i Mercados
~ | mas comunes

Cartagena

Aa Indiac

JCiudad de “vueatan-
2 México RPN . .
e curecie! ol slas Caimén USA -Miami
S0 VERACRUZISIIR T 7 . .
' A Akl VS, Jamaica *Maritimo
OAXACA " CHIAPAS & ; +T/T: 4 P/IP
Ay ' ; Belice ;
’ LT s»Frecuencia Semanal
uatemala- ; :
' Z +s»Salidas: Viernes
S G o ; Honduras ~— o .
Guatemala © .« e **Navieras: (SBM,
‘ElSalvador” Crowley, KO)
Nicaragua
Managua Barranqu
Q Costa Rica f



Mercados mas comunes

<+ USA -Miami
* Aéreo
“T/T: 2h 15 min P/P

*sFrecuencia diaria
s Aerolineas: (DHL, LAN, UPS, etc)

© «@m

.;:—‘\-«%_y@ﬁlﬂ \.\ .

Y




' L J '
Chicago NUEVA YQRK

RHODE

TN R, : . . _ISLAND
ILLINOIS '# i OHIO

[ .
/.=t~ NgevaYork
_VIRGINIA /&

Mercados mas comunes

{ GEORGIA |

“*USA-NY

+* Maritimo
FLORIDA
: +T/T:8a10 P/P
. Golfo de A O H
| Ui s*Frecuencia Semanal

+»Salidas: Martes
**Navieras: (Dole o Chiquita)

Mar Caribe

Nicaragua

Costa Reca




Mercados mas comunes

+USA-NY
* Aéreo
T/T: 5h 20 min P/P

*sFrecuencia diaria
s Aerolineas: (DHL, LAN, UPS, etc)

erto | /o
&m




g MISU
“ OKULAHOMA

¢ Mercados mas comunes

*USA -LAX

+* Maritimo
+T/T: 11 P/P
Gollfo de . .
México **Frecuencia Semanal
iR s»Salidas: Martes

**Navieras: (Dole)
Guatemala

Nicaragua

CostaRica




B .. OLas Vegas " |- i [ A =
";! % ; ; L l g 4 OKLAHOMA A i

.. O T % : } i "ﬁ»fé'RK‘ANSAS 2

uerto lntemaclonal,‘.,.q-m,‘s Angeles ARIZON& @ NUEVO : -~'».'~<.,-----f f o 1

delosi/Angeles S~ N MEXICO : - §MISISIE
V"i. IQO : ; 1 E ) V4

\J . ' .
s = ~"~ Mercados mas

~ comunes

Golfo de ’:’ U SA . LAX
Méxicc

< Aéreo

85 2 «T/T:5h 40 min P/P
*»*Frecuencia Sabados

s Aerolineas: (Mexicana)

R

- 1 )
- Guatemala
, R
7 H»O”“]




ssAsia
**Ningbo - Directo, via Manzanillo, Llega -
Caldera

“*Shanghai - Directo, via Manzanillo, Llega -
Caldera

“*Shenzhen - Directo, via Manzanillo, Llega -
Caldera

més comunes “*Hong Kong - Directo, via Manzanillo, Llega
— Caldera

«*Busan Korea - - Directo, via Manzanillo,
Llega - Caldera

Mercados




s Asia
“*Tiempo de Transito: 38 a 40 dias
s»Frecuencia de Salida: Semanal
s Cutt Of: 1 semana antes

**Navieras: Varias Maersk/ COSCO/ Hapagd
Llyod
Mercados

mas comunes




Procedimientos
aduaneros
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Clasificacion

arancelaria

AHaHac

Bulgaro Pina

RUSO ESpanol

Serbio
Ukraniano

Pineapple

I}Ol0HZ nglés

Coreano

Mannipuu
Estonio

Avava
(riego

Nanas
INdonesia

Ananas

Fances
Aleman
taliano
Danes

Abacaxi
Portugues

Virtuve
Lituano



Permisos de importacion y exportacion
(Notas Tecnicas)

Ministerio de

Agricultur.
aanaderia

DE COSTAR)

Video VUCE 2.0
https://www.youtube.com/watch?v=3vbpbcGXNyl


https://www.youtube.com/watch?v=3vbpbcGXNyI

Importacion Definitiva
(despacho normal o
anticipado)y sus
modalidades

Exportacion definitiva

Transito

Depésito fiscal

Importaciéony Exportacion
temporal

Reimportaciony
reexportacion

Zonas Francas

mmeerd  Perfeccionamiento activo

Devolutivo de Derechos

Regimenes
Aduaneros




Manifiesto de carga

Conocimiento de
embarque (BL),
Guia Aérea (AWB) o
Carta de Porte

Factura Comercial
y traduccion

Certificado de
origen

Documentos
basicos

Declaracion de Valor

Aduanero (+1000 F'?PS (_NOtaS
USD) écnicas)




INCOTERMS: Ajustes para Valor Aduanero
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Gula de
importacion




Registrarse como Registrarse como Efectuar la Arriba de
1rnL]:| Dé'l.:adur tan‘r.e 1mp:.:|rtadur o negociacion con E.|. documentos
a Direccidn registro del comprador (definir comerciales
General de producto ante el contrato de Contratar un vy de las
' _ Agente Aduanal
Aduanas del Autoridad compra-venta ] mercancias

Ministerio de Competente (MAG, internacional, (AA). siempre cargaa TICAy

Hacienda Ministerio de INCOTERM. etc) necesario .m:ltiﬁca al
Salud, etc) importador

-—

El transportista El importador contacta al
transmite el AA para gue éste solicite via
manifiesto de TICA el traslado, transito o
depdsito de la mercanciaa
recinto fiscal o solicite
despacho anticipado

ROJO: revision fisica Control Aleatorio
documental Ministerio de Hacienda sAplica exencién
#A- de impuestos?
AMARILLO: revisidn 49

documental Se procede con el % ¢Aplica Cumplimiento
pago de los EL AA elabora el h contingente de Nota Técnica.

VERDE: =i . impuestos DUA de arancelario? cuando ésta sea
PSR correspondientes Importacion aplicable

Control 2 posteriori del J| A DOCUMENTOS COMERCIALES Y DE IMPORTACION

=N T.ECIbE o £l Importadaor se Ministerio de Hacienda 1 Factura comercial

mensaje de TICA . presenta en el 2 Lista de empaque

autorizando el puesto aduanero con 3. Certificado de origen o FAUCA

levante de las el DUA de Vigilancia del mercado 4 Documento de transporte

mercancias en Importacion, cancela por parte del 5. Certificaciones pertinentes

puesto aduanero el almacenaje y importador (control de 6. Otras necesarias, segun la naturaleza del

(DUA Importacion) retira la carga precios y competencia) producto




Documentos obligatorios
solicitados en una
importacion

« Declaracién Unica Aduanera (DUA)
de importacion: es un documento
que tiene como como objeto
presentar las descripciones, pesos,
valores, clasificaciones arancelarias,
entre otros de los productos a
importar. Es elaborada por una
agencia aduanal.

Fecha: 04/10/11
Hora: 11:40:25

Pag: 1

Comprobante de mercancia nacionalizada

DUA tramitado: 001 -2011 - 071065

Aduana: ADUANA CENTRAL

Declarante: 105040155 - IRIAS CARVAJAL LILLIANA

Agente: 106040155 - IRIAS CARVAJAL LILLIANA

Estado del Dua: Autorizacion de Levante Régimen Importacion
Imp/Export: 310152641001 - PLASTICOS MARTINEZ DE COSTA RICA SOCIEDAD ANONIMA

Ubicacion: A228 ALMACEN GENERAL DE DEPOSITO JLS.A

Modalidad: NORMAL Fecha Ingr. Sistema: 04/10/2011  Hora:  11:33:44
Tipo revisién (aforo): VERDE Fecha liquidacion:  04/10/2011  Horar  q1y:33.45
Fecha revision: 04/10/2011 Hora:
Tot.Bultos: 400,000
Fecha Aceptacién: ~ 04/10/2011  Hora:  11:36:03
Peso Bruto 10005.000
Pesa Neto 10000.000 Moneda: USD - DOLARDE EE.UU.
Cif en Poliza: § 17,050.00 Tipo Cambio: 521.01 Cif en poliza Col: 8,883,220.50
Total en dolares: 221964 Total Moneda Nac: 1,156,453.70 Nro.viaje:
Observaciones:

1 PARCIAL, PENDIENTE 400 BULTOS, CONM 10.00& KS. INGRESAN EULTOS GOLPEADOS, EBUCIO ¥ ROTOS.

Lineas y Inventario del DUA:

Lin: 0001 Mercanda:

EESINA DE POLIETILENO DE ALTA DENSIDAD =-GRADO HPE-0354, LOTE EX0853306 MUEHLSTEIN
Ubicaciin: Afo: Nro. Mowmiento: Estado: Parida: Fecha:

0001 R228 2011 38454 ING ag%01200000 04/10/2011

Lin: goo2 Mercanda:

FESINA DE POLIETILEND DE BAJA DENSIDAD -GRADO LDF-0221J, LOTE EX0&54003 MUEHLETEIN




Documentos obligatorios
solicitados en una
importacion

* Factura comercial original. Refleja el
costo total de las mercancias. Debe

indicar el INCOTERMS negociado
entre el compradory el vendedor.

Invoice

Ship From: Ship To :

Company :  LANAFIT S.A Customer :
Company :

CAPITAN RAFAEL RAMOS E5- 841 Y
GONZALO ZALDUMEIDE C.P 0059, QUITO,
ECUADOR

N.LF.: LTM890104KJ8

Invoice number : 0295671
Date : 04/02/2020

000534
FABRICA DE CAMISAS FERRUCHE S.A DE C.V

REPUBLICA DE URUGUAY NO. 123- PRIMER PRISO,
COL. CENTRO C.P 06060 CDMX, MEXICO

N.L.F.: FMS990104KN5

Payment: TRANSFERENCIA 60 DIAS Tipo de cambio: $ peso mexicano
Bank: 000 000000000 000

Item Code Goods Description
Date 04/02/2020
Your Order: 10886 Our Order: 190039435

Fraccion arancelaria de producto: 51052101

000001 LANA PEINADA A GRANEL LK8 - 2 870 MHZ TK0201TFO
Weight Unit: 0.500 kg

Terms of Delivery: CIP - PUERTO DE MANZANILLO

DELIVERY TERMS: CARRIAGE & INSURANCE PAID TO
(CIP)

Quantity

2,000

Date for pay: 4/04/2020

Unit Price Amount

$ 150.00 PZ $  300,000.00

MADE IN ECUADOR

Carrier: Parcel: Weight: 1 ton:
Due Logistica. Portes pagados y cargar 1 40°X8'X9.6"
en factura

EXPENSAS CARRY

INSURANCE $ 20,000.00
MANIOBRAS $ 7,000.00
EMBALAJE $ 3.000.00




Documentos obligatorios
solicitados en una
importacion

* Permisos o autorizacidén de
desalmacenaje cuando proceda
(Notas Técnicas)

e Se solicitan mediante el sistema de
NT de PROCOMER:

http://servicios.procomer.go.cr/base/
fad/

| 10 Asgucso Figico del Procucts y Tigo ce ETtalee

11 Pais Ce Ungen

TZ. ASUIEA OF LSSBImacenas

13 Agenca Aduanal, Nombre, No. Licenca, Tasfero

14, Modaicad de Tiaruporhes

AR STERIAREES T JUGAT1L AN JIAR NI ¢ 3000 4% | MUAT 1 CONED 1UNmET

18 Cluslicaciio 18. Doeoiipoon de Marcancia 17. Carrcad 18 Valar CIF
—;Oonrvm 20 Valor CIF Tolal
—r=3
21. AEPAESENTANTE MPORTADOR { CONSIGNATARIO
Nomben
st No. de Cédula
AUTORIZACION
TRAMITE DE
DESALMACENAJE — o
ELECTRONICO
€1 frmanke declws bao juramerio que 1oz dalos
congignadie  on  eNe orwuaro 40N ciamos ¥
rAIAMOE
L acaori NOTA: Anles e hoar =ue hmu:-fom;m(*u"r::but:gm;: B Formulmo tcbe ser lenbcia & maguine



http://servicios.procomer.go.cr/base/fad/
http://servicios.procomer.go.cr/base/fad/

PROCOMER

COSTA RICA :xp&ﬂﬁ

Lista de contactos

Notas técnicas de Importacién, Exportacién y Reexportacion

Marzo, 2019
Nota Técnica Contactos Teléfonos Correo Electrénico Descripcion Entidad
Verificacidn y aprobacidn
fitosanitaria por parte del
servicio fitosanitario del
. ad s e erten | honmesegma | OSSOSO | o s sgrestury
. Manuel Flores mflores@sfe ga.cr : i . Ganaderia, Servicio
Impartacion Marlen Alpizar S06. 25054813 malpizar@sfe.go.cr nacionalizacion, transito Fitosanitario del Estada.
506, 2505-4825 nacional o transito
internacional de productos
vegetales vy otros productos
reglamentados.
Ministerio de Ambiente,
36 506.2356-0017 . . Pe rmisn. u?le Importacién y Energla 1,-'.
Importacién lavier Cuevara Ext 374 laviergs? 45 @ hotmail.com Exportacidn de Es.pec.ues. de Telecomunicaciones
. Fauna vy Flora de Vida (MINAET), Sistema
Exportacidn ) .
Silvestre. Macional de Areas de
Conservacion.
S506.2257-1839 Ministerio de Ambiente,
506.2233-035k ) Energiay
Autorizacidn de Importacidn, i
38 ¢attia Calvo Ext. 238, azono@E minaet. go.cr. Exportacién o Reexportacisn Telecomunicaciones
Impartacidn, Exportacion, Bilar Alfaro S06. 2221 8705 kcalvoi@minae. go.cr de la Oficina Técnica del [MINAETL Direccidn de
Reexportacion Ext. 107 Gestign de Calidad
506. 2257 1839 Ozono Ambiental
Cxt 238 Oficina Técnica del Ozono




Documentos obligatorios
solicitados en una
importacion

* Declaracion del valor aduanero: es
un formulario que contiene
informacion referente a la
transaccion comercial de compra-
venta de mercancias. Este formulario
debe ser llenado y firmado por el
importador, bajo la gravedad del
juramento. La aduana podria
solicitarlo antes, durante o luego de
la importacion.
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También hay documentos
opcionales...

* Estadocumentacion puede facilitar el tramite de
importaciony la inspeccion a su llegada al territorio
aduanero nacional, asi como la aplicacion de las
preferencias arancelarias en el marco de un Tratado de
Libre Comercio (TLC) o Sistema Generalizado de
Preferencias (SGP). Estos corresponden a:

1. Lista de empaque

2. Catalogos con codigos

3. Aclaraciones de facturas

4. Traducciones de facturas

5. Certificado de origen (para aplicar las preferencias

arancelarias de un Tratado de Libre Comercio).




Debemos de tener en cuenta no sélo el transporte hasta nuestro pais,
sino también desde la aduana hasta el almacén de destino.

cQue debo

tO m a r e n C u e nta Como norma _general, el tra.nsporte méas econdmico es el maritimo,
. . aunque también es el que tiene un plazo de entrega mayor.

para optimizar el

p rO C e S 0 d e Ademés,lel coste de translporte por unidad disminuye en la medida

. . en que alcanzamos un volumen mayor.

Importacion?

La opcién mas barata, por unidad de compra, consiste en llenar un
contenedor de 40 pies, cosa que rara vez se cumple en un primera
importacion.

Segun el volumen, peso y la disponibilidad de tiempo, se puede optar
por otras formas de transporte como el aéreo o las mensajerias aunque
estas opciones casi siempre resultan mas caras.




Recomendaciones
para reducir
costos en el

proceso de

importacion

* Se recomienda seguir una secuencia durante las etapas
del proceso de importacion, es decir:

v’ El costo de fabricacion: lo debemos negociar con nuestro
proveedor disenando estrategias y ofreciendo alternativas
en beneficio de ambas partes.

v El costo de transporte, tanto el flete internacional, como el
transporte local (de puerto a nuestro almacen)

v’ Costos operativos: identificar gastos innecesarios en los
que estamos incurriendo.

v’ Analizar la cotizacion del agente de carga, qué sobrecostos
esta aplicando, en
Puertos
Navieras
Almacenes fiscales

También, debemos analizar con qué almacén
trabaja nuestro agente de carga, ¢ cuantos dias
libres de almacenaje tenemos?, ;cuantos dias libres
de sobrestadia del contenedor?



Recomendaciones
para reducir
costos en el

proceso de

importacion

v’ Costos de agenciamiento de aduanas, ¢cual es el % de comisién
negociado?, cual es el costo por gastos operativos?, ; esta
incluido el costo por examen previo o aforo fisico?

v’ Derechos y tributos: Mas alla de los aranceles que son costos ya
fijados, debemos tener cuidado en realizar una mala declaracion,
para no incurrir en infracciones, y por consiguiente en multas por
parte de la aduana.

v’ Esto puede deberse a Certificados de Origen con informacién que
no corresponde, asi mismo los Controles Posteriores a beneficios
arancelarios por tratados. Sobre todo debemos evitar las
notificaciones de Ajuste de Valor, pero de ser el caso debemos
tener la documentacion necesaria para poder sustentar nuestro
precio pagado o por pagar (primer método de valoraciéon
aduanera).

Estos problemas se pueden evitary prevenir, realizando una
investigacion previa de los requisitos necesarios para la importacion
de su producto, analizando asi si estamos importando mercancia
prohibida o restringida.



Recomendaciones
para reducir
costos en el

proceso de

importacion

v’ Costos financieros, medios de pago (costos por
transferencias, emisidn de carta de crédito, entre otros),
costos por financiamientos de importacion.

 Tengamos en cuenta que “Entre mas apalanquemos
los recursos de nuestra cadena logistica, mayor sera
su competitividad”. Debemos ver a nuestros
proveedores, a los operadores logisticos, a los
intermediarios, a los comercializadores,
transportadores y clientes coOmo un recurso proactivo
donde deberiamos apalancarnos para generar valor en
el mercado.
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